
 

Der Boden für Ihre berufliche Zukunft 
 
Interessante Projekte und Aufgaben in der Abteilung 

xxxxxxxxxxxxxxx erwarten Sie 
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Jobtitel 

Für unseren Vertrieb Deutschland – flooring systems suchen wir eine/n 

Key Account Manager/-in Marktsegment Gesundheitswesen  

Gebiet Süd-/Westdeutschland 

Aufgaben: 
 

Beratung und Betreuung der TOP-Kunden im 
Segment Gesundheitswesen 

Fachliche Führung und Coaching der Außen-
dienstmitarbeiter im Segment Gesundheitswesen 
in der Vertriebsregion 

Marktbeobachtung sowie Erstellen und Auswerten 
von marktsegmentrelevanten Informationen 

Mitwirkung bei der Definition strategischer und 
operativer Zielsetzungen für das Segment Ge-
sundheitswesen sowie deren verantwortliche Um-
setzung    

Qualifikationen: 
 

Abgeschlossenes betriebswirtschaftliches Studium oder 
kaufmännische Berufsausbildung mit mehrjähriger auf-
gabenbezogener Berufserfahrung 

Berufserfahrung im Vertrieb von bautechnischen Pro-
dukten im Objektgeschäft 

Aufgabenbezogene Kenntnisse im Bereich Gesund-
heitswesen wünschenswert 

Erfahrung in der Entwicklung und Umsetzung von Ver-
triebsstrategien  

Gute DV-Anwenderkenntnisse (MS-Office) 

Verantwortungsbewusste Arbeitsweise und Fähigkeit 
nachhaltige Geschäftskontakte zu begründen 

Bereitschaft zur intensiven Reisetätigkeit  

Die nora systems GmbH entwickelt, produziert und vermarktet seit über 60 Jahren Bodenbeläge aus dem fas-
zinierenden Werkstoff Kautschuk (www.nora.com). Als Premiumanbieter sind wir für unsere Kunden weltweit 
mit den Produktlinien norament® und noraplan® die erste Wahl. Ergänzt durch unsere kompetente Beratung und 
umfassenden Serviceleistungen bieten wir individuelle Lösungen für die unterschiedlichsten Einsatzbereiche im 
Objekt. Des Weiteren führen wir unter dem Markennamen nora® zertifizierte Schuhkomponenten für die Ortho-
pädietechnik (www.nora-schuh.de). Weltweit über 1.100 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter sichern unseren Erfolg 
– mit ihren innovativen Ideen, ihrem Qualitätsanspruch und dem Wissen um die Bedürfnisse unserer Kunden.  

Sie arbeiten von Ihrem Home Office aus. Ein neutraler Firmenwagen steht Ihnen auch zur privaten Nutzung zur Ver-
fügung. Bewerberinnen und Bewerber, die eine langfristige Zusammenarbeit und persönliche Entwicklungsmöglich-
keiten suchen, bitten wir um Zusendung Ihrer Bewerbungsunterlage an: 
 
 

nora systems GmbH 
Personalabteilung • Herr Haag 
Höhnerweg 2-4 • 69469 Weinheim 
Tel: 06201 - 80 4252 
Fax: 06201 - 88 4252 
Mail: pa@nora.com  
Web: www.nora.com 
 


